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1.РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА 

  

ФИО __________________________ 

Адрес регистрации: 
_____________________________________________________ 
________________________________________________________________
______ 

Бизнес-проект:​
 Производство и продажа подарочной и сувенирной продукции, 
выполненной на лазерном ЧПУ станке. 

Место осуществления деятельности:​
 Планирую арендовать помещение под станок по адресу: 
_____________________ 

________________________________________________________________
______ 

Возможные риски проекта:​
 Высокая конкуренция, поломка оборудования. 

Стаж работы в этой сфере: 2 года. 



Общая стоимость проекта: 349 400 руб. 

Планируемый объем продаж за месяц:​
 В месяц - 66 изделий, в год - 792 изделия (из расчета 3 изделия за рабочий 
день) 

Средняя стоимость изделий: 2 400 руб. 

Выручка ежегодная: 2 200*792 = 1 900 000 руб.  ​  

Сумма выплаченного налога: 76 000 руб. 

Планируемая прибыль: 90 800 рублей (расчет будет приведен ниже). 

Уникальность бизнес идеи: возможен индивидуальный дизайн изделий 
под каждого клиента. Дизайн разрабатывается в ПО СorelDraw, 
согласовывается с клиентом размер, дизайн, покраска. Методы 
производства за счет лазерного ЧПУ станка и ручной покраски изделий. 

 2.ОПИСАНИЕ ОТРАСЛИ И КОМПАНИИ. 

Вид деятельности: реализация продукции собственного производства: подарочной и 
сувенирной продукции, домашнего декора, корпоративных подарков, 3D-панно. Это 
конечный готовый продукт, рассчитанный для продажи на широкую аудиторию. 

Производство и продажа сувенирной продукции широко распространены в России и 
пользуется большим спросом у людей. ЧПУ станки позволяют по заданной программе 
точно и быстро тиражировать типовую продукцию. Лазерные СО2 станки широко 
применяются как на крупных производствах и рекламно-производственных компаний, 
так и в небольших частных мастерских. 

Данные изделия имеют большую ценность для покупателей, так как изделия 
выполнены под индивидуальный заказ и за счет ЧПУ оборудования рез получается 
чистым и ровным, также благодаря ЧПУ станку продукцию можно тиражировать и 
получать качественную повторяемость изделий. 

НЕКОТОРЫЕ ПРИМЕРЫ ИЗДЕЛИЙ:   

Детская метрика - приобретают для новорожденных детей, в этих рамочках помимо 
самих фотографий используются подвески (метрики), на которых наносятся данные 
ребеночка при рождении. 

Медальницы – это подвески для медалей. Их чаще всего приобретают родители для 
своих детей, которые занимаются любым видом спорта. А также приобретают себе 
массово спортсмены.   



 3. ОПИСАНИЕ УСЛУГ И ТОВАРА 

Планируется производить следующие виды продукции:​
 - надписи, имена​
 - детская метрика (фоторамки + подвески)​
 - медальницы (холдеры, держатели для медалей)​
 - именные фоторамки​
 - резные часы​
 - панно настенное​
 - корпоративные подарки​
 - календари (дни рождения)​
 - вывески рекламные​
 - свадебный декор​
 - детские игрушки (алфавит, конструктор)​
 - ночники 

4.АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ 

 

№ Название Город производства Цены, руб 

1 Магазин StudioN Москва От 2200 

2. 
Магазин "ТЭЯ" 

Москва От 2500 

3 Золотой Жук Череповец От 2400 

4 
Мастерская ArtXL 

  
Владимир От 2800 

5 
Аливан-Декор 

  
Гусь-Хрустальный От 2650 

6 Добрый жук Уфа От 1980 

Среднее значение: 2418 рублей 

 

Проанализировали более 20 компаний в России по схожей тематике. Анализ показал 
примерно одинаковую стоимость на соответствующие товарные позиции. Анализ 
проводился по разным категориям товаров, отдельно фоторамки детские, часы резные, 

   



настенное панно, медальницы и фоторамки большие. Есть прямая зависимость цены от 
размера изделия и сложности покраски. 

Расчет себестоимости, который мы приводим ниже показал, что наценка на товары 
составляет от 100 до 200 % от общей себестоимости товара. 

  

5. МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН 

Реализацию готовых изделий планируем осуществлять тремя способами: 

- продажи через группу ВКонтакте (группа «_______») 

- доску объявлений Авито (личный кабинет) 

- маркетплэйсы (OZON, WB) 

  

Способы продвижения товаров ВК: 

1.      Запуск таргетированной рекламы на отдельные товары и группу в целом. 

- в рекламном кабинете ВК создается рекламный пост или пост берем из самой ленты в 
рекламируемой группе, далее выбираем аудиторию для показа рекламного объявления, 
настраиваем вид рекламного объявления, выставляем рекламный бюджет дневной и 
общий. 

Для того, чтобы собрать целевую аудиторию по интересам будем использовать платный 
сервис ТаргетХантер (https://targethunter.ru/) это платный сервис по сбору целевой 
аудитории, также он позволяет осуществлять поиск тематических сообществ, 
анализировать аудиторию по полу, возрасту, местоположению, чистить аудиторию от 
ботов. 

Для нашей тематики – подарочная и сувенирная продукция, целевой портрет клиента – 
это девушки/женщины от 25 до 45 лет, женщины с детьми (возраст детей от 0 до 12 
лет), все являются активными пользователями соцсетей ВК. 

2.      Реклама товаров и группы в тематических сообществах 

- в этом случае рекламный пост публикуется сообщества, в которых состоит наша 
целевая аудитория (поиск и анализ сообществ осуществляем также через описанный 
выше сервис ТаргетХантер) 



Также в качестве продвижения необходимо будет осуществлять ряд работ по 
продвижению группы в ВК для увеличения количества подписчиков и увеличения 
прибыли, к таким вида работ относится следующее: 

- ежедневная выкладка тематических постов и товаров согласно разработанному 
заранее контент плану (в контент-план входит 2-3 поста в день, один из которых 
развлекательного характера, второй пост рекламного содержания, на который и 
настраивается таргетированная реклама) 

- пополнение товаров новыми позициями, товары делим на соответствующие 
категории. 

- создание подборки с отзывами и с вопросами. 

- общее наполнение группы контентом (фото, видео, товары, посты, описание, 
сторизы). 

Продажи через группу происходят двумя способами: 

1. Потенциальный клиент пишет напрямую в сообщения группы, далее в формате 
переписки происходит согласование товара, при необходимости разрабатывается 
индивидуальный макет будущего изделия. После всех согласований, клиент вносит 
предоплату 100% и мы приступаем к изготовлению заказа, если товар в наличии, то 
отправляем клиенту или в день оплаты или на следующий день. Доставку 
осуществляем курьерскими службами. 

2. Потенциальный клиент звонит по указанному в группе номеру телефона, условия 
согласовываются по телефону, дальнейшая переписка осуществляется в любом 
удобном для клиента мессенджере (WhatsApp, Viber, Telegram).  

Продажа товара через Авито: 

Авито — это крупнейшая в РФ доска объявлений, где есть масса возможностей по 
продвижению свих товаров.  

Продажи через Авито будем осуществлять следующим образом: 

- создаем на Авито магазин, размещаем весь ассортимент продукции, заполняем 
карточки товаров (описание, цена, фото, адрес) 

- в личном кабинете Авито размещаем рекламу, реклама позволяет увеличивать показы 
товаров для потенциальных клиентов в 2, 5, или в 10 раз в зависимости от выбранного 
тарифа. 

Продажи через Авито происходят двумя способами: 



1. Потенциальный клиент пишет напрямую в сообщения в Авито, далее в формате 
переписки происходит согласование товара, при необходимости разрабатывается 
индивидуальный макет будущего изделия. После всех согласований, клиент вносит 
предоплату 100% и мы приступаем к изготовлению заказа, если товар в наличии, то 
отправляем клиенту или в день оплаты или на следующий день. Доставку 
осуществляем курьерскими службами или Почтой РФ. 

2. Потенциальный клиент звонит по указанному в Авито номеру телефона, условия 
согласовываются по телефону, дальнейшая переписка осуществляется в любом 
удобном для клиента мессенджере (WhatsApp, Viber, Telegram) или также через чат 
Авито. 

​
 OZON, WB – это ключевые маркетплэйсы России, работа через них осуществляться 
будет позже, по факту анализа рынка и точного понимания высокого спроса на 
ассортимент.   

  

6.  ПЛАН ПРОИЗВОДСТВА 

6.1 Выбор помещения. 

Для организации производства достаточно помещения площадью до 20 м2, в котором 
будет располагаться: 

- лазерный станок с ЧПУ с рабочим полем 1000х600 мм.   

- чиллер (для охлаждения лазерной трубки) 

- стеллаж под сырье (фанера, гофрокартон, ПЭТ, упаковочная пленка) 

- рабочее место (стол 1х2 метра, для покраски, сборки и упаковки товара) 

- стеллаж с готовой продукцией. 

- офисный стол с ПК. 

  

6.2 Этапы производства: 

- разработка макета будущего изделия в программе CorelDraw. 

- загрузка макета в ПО лазерного станка и подготовка его к лазерной резке и гравировке 
в данном ПО, настраиваем скорость и мощность. 



- лазерная резка на ЧПУ станке 

- шлифовка, покраска, сборка и упаковка товара. 

- отправка товара конечному клиенту 

  

6.3 Отправку заказа осуществляем тремя способами. 

- самовывоз (по г. Санкт-Петербург) 

- курьерская служба Яндекс-Доставка (по г. Санкт-Петербург). 

- курьерская служба СДЭК (в регионы РФ) 

- Почта России (в регионы РФ) 

  

6.4 Для организации производства потребуется. 

  

6.4.1. Основное оборудование. 

- Лазерный станок Elixmate NG 1060W с рабочим полем 1000х600 мм 

- Чиллер для охлаждения шпинделя (CW5000) 

- Плоскошлифовальная машинка  

  

6.4.2. Расходные и вспомогательные материалы. 

- материалы (фанера 4-6 мм, ПЭТ 1 мм, картон 1.2 мм, картон упаковочный, пленка 
упаковочная) 

- инструменты (ламелизатор, нож канцелярский, степлер промышленный, ножницы, 
линейка-шаблон П-образный) 

- расходники (краска, ламели, скобы, петли (4 вида), губки, шлифовальные круги и 
губки) 

7. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН. 



7.1. Для организации бизнеса на начальном этапе необходимо 
приобрести следующее оборудование:​
​
 

Наименование Характеристики Стоимость, 
руб. 

Лазерный станок​
 Elixmate NG1060W​
​
 

Рабочее поле: 1000х600 мм​
 Лазерная трубка: 80-90 Вт​
 Питание: 220 В​
 Тип: напольный 

291 000 

Система охлаждения​
  Чиллер CW-5000 
(фреоновый) 

Питание: 220 B​
 Максимальный проток воды: 10 л/мин​
 Объем бака: 6 л 

53 000 

Плоскошлифовальная 
машина ЗУБР 
ЗПШМ-300Э-02 ​
​
 

Мощность: 300 Вт​
 Крепление шлифлиста: зажим​
 Возможность подключения к пылесосу: 
да​
 Плавный пуск: нет​
 Вес нетто: 2,2 кг 

5 400 

  ИТОГО: 349 400 

  

7.2. Расчет себестоимости продукции и план продаж за месяц / год.​
​
 

Закупка оборудования: 349 400 рублей.​
​
 Постоянные расходы: 

Аренда помещения – 12 000 рублей в месяц (из расчета 1000 руб./м2, площадь 12м2)​
 Расходы на рекламу – 25 000 руб./мес. (300 000 руб./год)​
 Налоги* 4% от оборота – 5 806 руб./мес. (69 680 руб./год)​
 *расчет при налоговом режиме при оформлении самозанятости для физических лиц 

Производственные расходы: 



Для примера рассмотрим стандартную детскую метрику (именная фоторамка под 4 
фотографии 10х10 см 2 шт. и 10х15 см 2 шт.), проведем расчет себестоимости для нее. 
Розничная цена на готовое изделие – 2 400 руб. 

Из заготовки 1000х600 мм выходит 3 готовых изделия размером 55х25 мм.​
 Себестоимость изделия по материалу получается – 150 рублей с учетом резки 
фоторамки из фанеры 6 мм и отдельно резки метриков и задника из фанеры 4 мм. 

Пример раскладки фоторамок «детская метрика» на рабочее поле лазерного станка 

  

Подобный расчет проводим для всех материалов, используемых в производстве 
изделия. Данные заносим в таблицу ниже: 

Материал Количество/Размер Стоимость, 
руб. 

Фанера 3 и 6 мм 550х250 мм + метрики 150 

ПЭТ 0.5 100х150 мм - 2 шт. 100х100 мм - 2 шт. 10 

Петли 2 шт. 10 

Картон (задник) 100х150 мм - 2 шт. 100х100 мм - 2 шт. 55 

Картон (упаковочный) 1200х800 мм 40 

Прочее скобы, скотч, стрейч пленка, краска, 
расходники 

35 

Себестоимость изделия в производстве: 300 

Затраты на рекламу на 1 
изд. 

25 000 руб./мес. из расчета 3 изд./день или 66 
изд./мес. 

380 

Аренда помещения (12 м2) 9 600 руб./мес. из расчета 66 изд./мес. 145 

Налоги 2 200 рублей * 4% 88 

Возможный брак Примем 5% от себестоимости изделия в 
производстве 

22 

Амортизация 
оборудования и 
инструмента 

Стоимость оборудования 349 400​
 Срок полезного использования 5 лет. 

339 340 / 60 мес.*66 изд./мес. 

88 



Себестоимость изделия на рекламу, налоги и аренду: 723 

  ИТОГО себестоимость общая: 1 158 

  Стоимость продажи 2 400 

  Прибыль: 1 377 

 ​
 Из расчета минимального производства 3 изделий в день или 66 изделий в месяц 
чистая прибыль получается 90 882 рублей при полностью самостоятельном 
производстве. 

Аренду помещения и приобретение расходных материалов (фанера, картон, 
упаковочный материал, петли и крепежи) планирую осуществлять из собственных 
средств ввиду их невысокой закупочной стоимости. 

**Данный расчет произведен как пример или как шаблон для предоставления 
бизнес-плана для получения социального контракта на развитие бизнеса от 
государства в размере 350.000 рублей.​
 Все расчеты, приведенные в данном примере, являются примерными, но близки к 
реальности, так как брались из реального кейса. 

При подготовке бизнес плана на покупку оборудования не рекомендуем писать 
«заоблачные» суммы и подходить рационально к планируемым доходам.      

​
​
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